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Brasileiro ( Casado
Disponibilidade para viagens e mudança
Gerente Administrativo Financeiro
Resumo de Qualificações
· Carreira desenvolvida na área Administrativa Financeira, com ampla experiência no controle de operações de gestão de faturamento, análise de orçamentos, contas a pagar e receber e fluxo de caixa, acompanhamento do orçado x realizado, gestão e administração de lojas de varejo, elaboração de relatórios, prestação de contas e apuração de resultados, visando à mitigação de perdas e sustentabilidade dos negócios.
Experiência Profissional

10/2016  a 02/2018          Associação Comercial e Empresarial de Botucatu e 

                                         Camara dos Dirigentes Lojistas de Botucatu




            Empresa de pequeno porte do segmento de Associação.




             Assistente Administrativo Financeiro
· Follow up e gerenciamento de rotinas financeiras, no que tange a gestão de fluxo de caixa, provisões de notas fiscais, conferência das classificações de despesas, cálculo de mensalidades e contas atrasadas, coleta de dados e confecção de documentos, tabelas e gráficos de performance do setor para posicionamento à Alta Diretoria.

03/2009 a 10/2011           Livraria Saraiva Siciliano S/A



                                                   Empresa de grande porte do segmento de Comercio de Vendas do Varejo.

                             Gerente de Loja
·  Gestão financeira, envolvendo administração de fluxo de caixa, controles financeiros, avaliação de

resultado, elaboração de inventário, análise de margem EBITDA;

·  Gestão do negócio, incluindo a coordenação de lojas, compra e venda de produtos, análise de processos

e exposição de produtos, atendimento e venda para clientes, coordenação e gerenciamento de

campanhas, direcionamento e respostas com solução aos clientes do SAC;

·  Gestão da equipe de trabalho (mínimo de 25 até 130 colaboradores, dependendo do tamanho da loja), dos

fornecedores e dos prestadores de serviço;

·  Avaliação de desempenho da equipe e das vendas junto à diretoria e investidores da empresa;

·  Suporte direto a clientes internos, externos e à Diretoria e Grupo de Investidores e Acionistas.

02/2004 a 03/2007      TWB S/A Const. Naval, Serv. e Transp. Marítimos.



            Empresa de grande porte do segmento de Construção Naval.



            Assessor Financeiro da Presidência e Diretoria Executiva
·  Coordenação dos departamentos de Tesouraria, Custos, Contabilidade, Administração de Vendas e

Contratos;
· Elaboração de fluxo de caixa, investimentos e diretrizes do planejamento estratégico, captação de

              recursos e implantação de controles e programas financeiros;

·  Obtenção de linhas junto ao FINEP, CEF, BB e BNDES;

· Elaboração de relatórios gerenciais e financeiros para acionistas, instituições bancarias, fornecedores e

clientes de grande porte;

 Reestruturação das unidades de negócio.

Atuações Anteriores

02/1995 a 11/1999            Brastubo Construções Metálicas S/A - Gerente de Contratos e administrativo     

                                               financeiro


01/1992 a 11/1994            União de Bancos Brasileiros – Unibancorp - Gerente de Plataforma SP e Baixada 

                                               Santista
06/1986 a 01/1992            Banco Frances e Brasileiro S/A – BFB - Gerente Comercial / Superintendente da 
                                               Mesa de Ativos e Gerente da Divisão Financeira de todo Banco. 

03/1982 a 06/1986            Banco Denasa de Investimentos S/A – First Chicago - Trainee, Operador e depois 
                                               Gerente de Fundo de Investimento. 

Formação Acadêmica
Graduação em Ciências Econômicas - concluído em 11/1984-Faculdades Metropolitanas Unidas 
Idioma

Espanhol  - Intermediário
Vivência Internacional
Lisboa, Portugal, em Abril de 2011, premiado por ser a primeira entre 99 lojas a superar as metas e para conhecer

o modelo de vendas do grupo Leya , que buscava novos parceiros para a divulgação de seus escritores no Brasil.
Formação Complementar
·  Na Medida: Internet – SEBRAE – (2017)

·  Certificação de Boas Práticas em Serviços de Alimentação – ANVISA- (2016)

·  Curso de Gestão Gouvêa de Souza-Gerenciamento de Equipe de Vendas e Operações – (2011)

·  BNDES e você - BNDES (2008)

·  Seguro Garantia- JMalucelli, I.R.B. (2007)

·  Comercio exterior - Importação Exportação e Trade Finance, Spot Training Consultoria e Treinamento

               Ltda. (2001)

·  Trade Finance e Câmbio Internacional- Spot Training Consultoria e Treinamento Ltda (2001)

·  CDC, Leasing, Câmbio, Matemática Financeira- Bancos e Empresas de Treinamento (1999)

·  Informática, Microlins Computadores e Cursos da Prodam e Bancos (1988)

·  Mercado de Capitais - Bolsa de Valores de São Paulo e Marcondes & Associados (1985) 
Informática

Conhecimentos no Pacote Office e Internet.
